@ Aloffice

AllOffice Nordic AB soker en faltsaljare till Uppsala!

AllOffice é&r ett positivt, nytdnkande och innovativt féretag. Med butiker fran Lulea i norr till Trelleborg i
séder ar vi en av Sveriges ledande leverantérer i branschen, med e-handel, kundsupport och
branschens stérsta séljkar. Vi erbjuder service samt ett heltdckande sortiment av kontorsmaterial,
stad & hygien, mébler, ergonomi, kbk & servering, emballage, tryck & profil samt smarta I6sningar
inom dokumenthantering.

AllOffice &r ett hérligt team pa drygt 330 medarbetare dér var kultur bygger pa vara vérderingar,
Prestigelésa, Engagerade, Affédrsméssiga och Kundnéra.

Vi vardesétter vara kundrelationer med att ge hégst tillgdnglighet i branschen och med
kundanpassade erbjudanden. Vart motto &r att underlétta vardagen fér vara kunder och tillsammans
arbeta for en 6kad héllbarhet.

Arbetsuppgifter

Som faltsaljare kommer du att fokusera pa att identifiera och bygga langsiktiga relationer med nya
kunder. Du ska aven utveckla och forstarka relationerna med befintliga kunder i din tilldelade
kundstock. Foretaget lagger stor vikt pa att skapa goda och langsiktiga relationer med vara kunder.

Du kommer arbeta med hela var produktportfolj och du ansvarar for hela saljprocessen. Du bokar
moten, tar fram och presenterar kundanpassade l6sningar. Till din hjalp har du foretagets olika
stodfunktioner som t ex var Saljsupportavdelning och CRM-system.

Som faltsaljare arbetar du mot ditt individuella saljmal.

Du utgar fran var butik i Uppsala och ditt distrikt kommer vara Uppsala med omnejd.

Onskade kvalifikationer och personliga egenskaper

Du ar en 6ppen, positiv och malinriktad person som trivs med att arbeta i hdgt tempo och ha manga
bollar i luften. Du har hég social kompetens vilket innebar att du har latt for att skapa kontakt med
manniskor. Arbetet innebar att du till storsta delen planerar din arbetstid sjalv, sa det kravs att du ar
sjalvgaende och disciplinerad. Du arbetar individuellt men inser och forstar vikten av att tillhora ett
storre team och vara en sann lagspelare.

FOr att passa in i rollen kravs att du har en stark servicekansla och ett genuint intresse for forsaljning
med néjda kunder.

Erfarenheter och kvalifikationer

Erfarenhet av forsaljning erfordras for tjansten.
Svenska i tal och skrift ar ett krav.

Goda kunskaper i Officepaketet ar meriterande.
Korkort B ar ett krav.

Kontaktperson ar Jesper Dahl, Regional Férsaljningschef, tel. 073 - 073 29 35

Sista ansdkningsdag ar 2025-08-31

Ansokningshandlingar med CV skickas via mail till ansokningar@alloffice.se
Mark din ansékan med "Faltsaljare Uppsala”

Urval sker I6pande sa valkommen med din ansdkan redan idag.




